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從零到⼀：跨界創業之旅
探索線上學習、量化交易、⾦融科技與 Web3 的融合



學習歷程介紹

• ⼤學唸機械系


• 碩⼠唸機械所⾃動控制組，同時唸財⾦所財務⼯程組


• 博⼠班念資訊⼯程，主修AI與計算科學


• ⼀直都是喜歡學習，沒有覺得什麼是難的，也沒有因為⾃⼰的所學，限制未來
的發展



⼯作歷程

• 退伍後第⼀份⼯作，在KGI凱基證券，做利率衍⽣性商品交易員


• 辭職之後，就念博⼠，接著創業線上學習



第⼀個創業
由熱情出發

• 學思科技


• B2C產品出發


• ⾼中數學、物理、英⽂


• 國中數學、國⼩英⽂


• B2B


• ⾼中物理、數學、英⽂


• ⼤學微積分


• 國⼩英⽂



第⼀個創業成績

• 2008年初-2016年底，九年的時間


• 全國⾼中有15%是學思客⼾


• 敦煌書局、⽂鶴出版社、國⼩連鎖補習班也都是學思的客⼾


• 同時承接許多軟體專案



第⼀個創業危機

• 戰線拉太長、時間拉太久


• 合夥⼈⼀⼀離開


• 核⼼成員股份被稀釋


• 沒有找到MVP，⼀直被賺錢的壓⼒追著



第⼀個創業失敗

• 承擔超過⾃⼰能夠承擔的責任


• 幾個⽉的薪⽔都是⾃⼰借錢來發


• ⾝⼼完全失衡


• 看⾝⼼科，不想跟⼈互動


• 曾經認為的⼈⽣⽬標⼀夕間瓦解



後失敗時期 2017

• 每天背著機械鍵盤與電腦，在各⼤咖啡店、漫畫王⼯作


• 不想與⼈交談


• 接了七個專案，年營收300萬


• 3個系統開發、2個系統規畫案、2個演算法專案



重新站起來時期2018-2019

• 報名⼈⼯智慧學校技術班


• 在加密貨幣交易所當執⾏長


• 在量化交易基⾦擔任資料科學家



⾦融科技軟體公司OTSO
2020-Now

• ⾦融科技軟體SaaS服務


• 協助團隊建立


• 從台灣辦公室只有1⼈，到現在將近40⼈，全球共50⼈


• 從SI公司->產品型公司->數據型公司


• 從顧問加入，現在是共同創辦⼈兼策略長


• ⽤創業的精神與經驗



創業

• 產品/服務


• 核⼼價值


• 團隊


• 資源


• 商務與營收



Web3創業

• 融代幣或是股權


• 去中⼼化交易所讓每個⼈都可以發⾏代幣被交易


• 代幣的賦能與價值重點還是在商業模式


• 介紹Alpha Radar Bot



Web3商業架構

• 痛點


• 核⼼價值（外部價值）


• 解決⽅案與產品


• 代幣賦能


• 代幣經濟


• 營收模式


• Roadmap


• 團隊介紹



Web3執⾏任務

• 網站(前端、後端)


• 社群(TG、Twitter、DC)


• 智能合約


• Roadmap(要常更新)


• gitbook


• 代幣造市


